


































01. 丸紅グループ＞経営支援＞事業承継・
資本提携サポート

中堅・中小企業様の事業承継のご支援

経営ビジョンの策定、オーナー経営から組織経営への移行、インセンティブプランの導入

経営の優先課題の選別、中期経営計画の策定

KPI の策定による経営の可視化の推進、データ分析力の強化

マーケティング部署の設置等による社内横連携の強化、個人の裁量に左右されないガイドラインの設定

経営幹部の外部よりの招聘、内部人材の登用、人事評価制度の経営目標との連動

総合商社のネットワークをフル活用したハンズオン型の事業支援を徹底してお手伝いさせて
いただきます。

アイ・シグマ・キャピタルがファンドを通じてお手伝いできること

丸紅グループのネットワークによる顧客、事業地紹介 /丸紅グループに対するサービス提供

海外展開、フランチャイズ事業への進出、管理業務受託事業の展開など

丸紅グループの活用による商品物流最適化 /原燃料調達コストの削減

選択と集中を通しての戦略的な事業ポートフォリオの構築、追加買収による競争力強化の取組

丸紅グループの活用による事業リスクの洗い出しと最適な保険ソリューションの提供
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